
Sie wollen Ihr eigener Chef werden
wie Herr Lübke?

Dann möchten wir Sie
auf etwas aufmerksam
machen...   ... auf uns:

Mietgeräte

Raik Lübke, Franchise-Nehmer
bei Rentas in Essen-Rellinghausen
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Der Bedarf an Mietgeräten ist bewiesen und nach wie 

vor sehr hoch.

Gerade in Zeiten, wo Geld knapp ist, ist die Nachfrage 

nach top-gepflegten Werkzeugen ungebrochen. 

Darüber hinaus bieten Sie flankierenden Service und 

lukrative Verkaufsprodukte mit ausgezeichneter Ren-

dite an.

Für Mietgeräte gibt es eine breite Klientel und unter-

schiedliche Kundengruppen: 

Im gewerblichen Bereich

• Hausmeister • Handwerksbetriebe • Werkstätten

• Kommunen • Industrieunternehmen • Garten- und  

 Landschaftsbauer u. v. m.

Im Endverbraucherbereich

• Haus- und Gartenbesitzer • Renovierer/Sanierer

• Hobby-Handwerker u. v. m.

Das wird Ihr täglich Brot Rentas Franchise-Nehmer sind erfolgreicher!

Maschinen für den
Roh-, Ausbau und
die Renovierung

Ersatzteilbestellung
und - Verkauf
(für Markenmaschinen)

Reparaturservice
(Weiterleitung an eine ent-
sprechende Fachwerkstatt 
wenn Sie keine dahingehen-
de Ausbildung haben.)

Schärfservice
(Bei einfachen Schärfarbei-
ten im Service-Center
– bei komplizierteren
Weiterleitung an professio-
nelle Werkzeugaufbereiter).

Verkauf
(Sie führen Verbrauchs-
material, Reinigungsmittel 
und diverse Lacke/Öle für 
die Fußbodenaufbereitung).

Maschinen für den
Garten- und
Landschaftsbau

Leitern, Lifte
und Anhänger

Maschinen und 
Geräte für die
Reinigung

Mietgeräte

Diese Maschinen/Geräte
vermieten Sie:

Diesen Service bieten
Sie an:



Der Vorteil des Rentas Franchise-Systems liegt auf 

der Hand: Von Anfang an werden Sie bei allen Un-

ternehmensentscheidungen gut beraten und unter-

stützt, ohne dass Ihre eigenen Ideen auf der Strecke 

bleiben.

Sie bereiten sich mit einer mindestens 4-wöchigen 

Einarbeitung auf Ihre neue Aufgabe vor und können 

mit dem Rentas Ausbildungsangebot Ihr Wissen und 

Ihre Kompetenz ständig erweitern.

Als Franchise-Nehmer minimieren Sie Ihr persönli-

ches Risiko, weil Sie mit einem bewährten System an 

den Start gehen. Bei tradtionellen Existenzgründern 

steigen innerhalb der ersten drei Jahre 29 Prozent 

wieder aus, in Franchise-Systemen dagegen nur 18 

Prozent (siehe Grafik oben).

Seit der Neuausrichtung von Rentas im Jahr 2007 liegt 

die Insolvenzquote bei null Prozent.
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Mietgeräte

Wie erfolgreich Franchise-Gründungen sind
So viel Prozent aller Gründungen sind nach 1/2/3 Jahren noch aktiv:
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(Analyse-Gruppe: DFV System-
Check 2011-2013 (3 Jahre)
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Abbildung: Franchise-Gründungen sind erfolgreicher
(Franchise-Gründungen im Zeitraum: 2007-2012 (Quelle: F&C 2014)

© 2014 Internationales Centrum für Franchising & Cooperation (F&C) – www.franchising-und-cooperation.de

unabhängige Gründer
(Unternehmensgründungen
Deutschland; gepoolte
Befragungswellen 2008-2013
(Quelle: KfW-Gründungsmonitor
2014, Stand Mai 2014); Vergleich
nur eingeschränkt möglich)
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ACCOR Hospitality Germany GmbH

Hotelgewerbe

Apollo-Optik

Einzelhandel, Optiker

BabyOne

Babyfachmarkt

BACK-FACTORY

Backshopsystem

BackWerk

Backshopsystem

Bodystreet

Fitnessstudio

carriere & more private Akademie

Bildungsträger

DAS FUTTERHAUS

Tiernahrung und –zubehör

Duden - Institut für Lerntherapie

Bildung

Engel & Völkers

Immobilien

Fressnapf

Tiernahrung und –zubehör

hagebaumarkt

Baumarkt

HOL‘AB!

Getränkemarkt

ISOTEC

Immobiliensanierung

Jannys Eis

Systemgastronomie

Joey‘s Pizza

Systemgastronomie

Kamps

Backshopsystem

Küche & Co

Küchen

Locatec Ortungstechnik GmbH

Leck- und Leitungsortung

Mail Boxes Etc.

Bürodienstleistungen

keine

Angabe

keine

Angabe

Alle Angaben ohne Gewähr. Stand: 06/2015
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Premium-

Systeme
der Basis.Liste 

McDonald‘s Deutschland

Systemgastronomie

Mister Minit

Dienstleistungen

New Horizons

Computer-Schulungscenter

Nordsee

Systemgastronomie

PIRTEK

Hydraulikservice

Premio (GDHS)

Auto- und Reifenservice

Quick (GDHS)

Reifendiscount

Rainbow International

Sanierung & Reinigung

RE/MAX Bayern

Immobilien

REDDY Küchen

Küchen

Rentas

Werkzeugvermietung und Service

Sanifair

Dienstleister Autobahnraststätten

Schülerhilfe!

Nachhilfe

Stagecoach

Freizeit-Theaterschulen

TeeGschwendner

Teefachgeschäfte

TERRES Marketing + Consulting

Handel

Town & Country Haus

Hausbau

Unimarkt

Handel

VOM FASS

Handel mit Weinen u.a.

ZOO & Co.

tierführender Zoofachhandel
Bei einer turnusmäßigen Befragung durch das unab-

hängige Institut F&C in Münster (Internationales Cen-

trum für Franchising & Cooperation / Gesellschaft für 

Unternehmens und Netzwerkevaluation mbH (GUN)) 

ist ermittelt worden, dass unter allen Rentas Fran-

chise-Nehmer eine außergewöhnlich hohe allgemeine 

Zufriedenheit vorherrscht. (Mittelwert 1,90 • gemes-

sen auf einer 7er-Skala).

Kein einziger Franchise-Nehmer ist mit seinem ge-

schäftlichen Erfolg unzufrieden!

95% der Rentas Franchise-Nehmer würden sich auf-

grund ihrer gemachten Erfahrungen wieder für das 

Rentas Franchise-System entscheiden.

Ebenfalls 95% würden das Rentas Franchise-System 

Freunden und Bekannten weiterempfehlen.

Damit liegt Rentas bei den Zufriedenheitswerten im 

vorderen Drittel unter allen in Deutschland agieren-

den Franchise-Gebern.

Rentas Franchise-Nehmer sind zufriedener! Standortsuche: Rentas unterstützt Sie dabei!

Mietgeräte

Voraussetzung für die Aufnahme in Premium-Systeme der Basis.Liste
ist das erreichen von mind. „gut“ (2).
Weitere Infos unter www.systemwissen.info/premium-systeme
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ZOO & Co.

tierführender Zoofachhandel
Wir verfügen ständig über zahlreiche Standorte, für 

die wir geeignete Franchise-Nehmer suchen.

Genauso denkbar ist für uns aber auch, für Sie einen 

in Ihrer Region benötigten Standort zu suchen.

Ihr neuer Standort sollte dort sein, wo auch Ihre Kun-

den sind – direkt im oder am Baumarkt. 

Wir arbeiten seit Jahren sehr erfolgreich mit führen-

den Baumarktunternehmen zusammen:
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Rentas Franchise-Nehmer sind zufriedener! Standortsuche: Rentas unterstützt Sie dabei!

Mietgeräte



Wer vorher richtig plant, kann seine Risiken zwar nie 

ganz ausschließen, aber zumindest deutlich minimieren.

Rentas erstellt für Sie die Machbarkeits- und Wirt-

schaftlichkeitsanalyse, so können Sie sicher sein, dass 

Ihr zukünftiges Unternehmen auf soliden Beinen steht. 

Selbstverständlich entwickeln wir mit Ihnen zusam-

men ein tragbares Unternehmenskonzept mit einem 

fundierten Businessplan und begleiten Sie auch bei 

Ihren Bankgesprächen.

Unser Ziel ist es, dass Sie sich in Ihrem Service-Cen-

ter voll und ganz wiederfinden.

Vom ersten Tag Ihrer Selbständigkeit an, verfügen 

Sie über das komplette Grundausstattungs-Paket (ca. 

130 Maschinen) eines jeden Rentas Service-Centers 

und sind damit voll einsatzbereit und auf die Bedürf-

nisse Ihrer Kunden ausgerichtet.

Rentas stellt vorher die Weichen für Sie! Rentas lässt Sie im täglichen Geschäft nicht allein!

Mietgeräte



Gerade im Alltagsgeschäft ist es wichtig, jemanden 

an der Seite zu wissen, der sich um Routineangele-

genheiten kümmert, damit Sie den Kopf für Ihre Kun-

den frei haben.

Die Rentas Franchise-Zentrale behandelt ihre Fran-

chise-Nehmer wie Kunden. Nur wenn Kunden zufrie-

den sind, ist ein Unternehmen auf Dauer erfolgreich.
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Rentas stellt vorher die Weichen für Sie! Rentas lässt Sie im täglichen Geschäft nicht allein!

Mietgeräte

Bei Rentas sind Sie zu keiner Zeit auf sich allein 

gestellt.

Rentas unterstützt Sie:

•  bei der Marktausstattung

•  bei der Markteröffnung

•  bei Verkäufer-/Technik-Schulung

•  beim Soll-Ist-Vergleich

•  bei der turnusmäßigen Warenbeschaffung

• bei Fragen des operativen Geschäfts

Rentas-
Zentrale

Franchise-
Nehmer

Baumarkt

Bank
Lieferanten

Reparatur-
Werkstatt

Schmiede
Schleiferei

Steuer-
berater

Kunde Werbe-
agentur

Versicherung



Mietgeräte

Rentas gehört zu den Top-Franchise-Gebern in 

Deutschland*. 38 Service-Center (Stand September 

2015) innerhalb des Bundesgebietes verzeichnen 

überdurchschnittliche Erfolge. Steigender Umsatz (je-

des Jahr seit 1999) und überdurchschnittlicher Ertrag

in Kombination mit einer partnerschaftlichen Zu-

sammenarbeit mit der Rentas Franchise-Zentrale

machen die Rentas Franchise-Nehmer mit zu den

zufriedensten innerhalb des Franchise-Verbandes.

Und Rentas wächst weiter: 

Für 2016 stehen voraussichtlich 4-6 neue Franchise-

Nehmer in den Startlöchern, um auf den Erfolgszug 

von Rentas aufzuspringen.

Wenn Sie dazugehören möchten, sind Sie herzlich 

willkommen. Wir freuen uns auf Ihre Unterlagen und 

Kontaktaufnahme.

Rentas ist der richtige Partner! Regel Nr. 1: Immer auf dem Teppich bleiben!

•  In der aktuellen Premiumliste für Franchise-System-Bewertungen   
 nimmt Rentas wieder eine Spitzenplatzierung ein. 

•  Systemcheck des DFV bis 2017 bestanden

•  Drei Mal in Folge mit ständig verbessertem Ergebnis mit dem   
 Gold-Award für herausragende Franchise-Nehmer-Zufriedenheit   
 vom Institut für Franchising & Cooperation ausgezeichnet!



Mietgeräte

Rentas ist der richtige Partner! Regel Nr. 1: Immer auf dem Teppich bleiben!

für die erfolgreiche Tätigkeit innerhalb eines Franchise-

Systems.

Konkrete berufliche Anforderungen werden an Sie nicht 

gestellt, aber Sie sollten Verständnis für Technik und 

handwerkliches Geschick mitbringen und vor allem 

Spaß daran haben, mit Menschen umzugehen. Chan-

cen und Risiken müssen Ihnen ebenso bekannt sein, 

wie die Tatsache, dass die Tätigkeit nicht sofort Gewinn 

bringt.

Die Rentas Franchise-Zentrale tut alles, um ihren 

Franchise-Nehmern die Plattform für eine erfolgrei-

che Unternehmensführung zu bieten. Aber Sie müs-

sen natürlich auch viel dazu beitragen. Die Einsatz-

bereitschaft von Ihnen ist ausschlaggebend für Ihren 

unternehmerischen Erfolg. Eine falsche Selbstein-

schätzung und eine zu hohe Erwartungshaltung füh-

ren nicht selten zum Scheitern. Unternehmerdenken 

und Teamfähigkeit sind die Hauptvoraussetzungen 

Ich habe die Entscheidung, mich
mit dem Rentas-Franchise-
System selbständig zu machen, 

nicht bereut. Schon von der Neueröffnung an wurde 
ich optimal begleitet und betreut. Aber das Beste:
Ich kann meine eigenen Ideen einbringen, bin Herr
in meinem Laden und habe trotzdem noch die
Möglichkeit auf das Know-How der Rentas
Franchise-Zentrale zurückzugreifen.

Mario Feuerstein, Köln-Dellbrück, Franchise-Nehmer seit 2012

Stellvertretend für viele
Rentas-Franchise-Nehmer: 



Mietgeräte

Die Investitionssumme für Sie liegt bei 110.000,- E, 

wobei Sie lediglich 15 % als Eigenkapital nachweisen 

müssen. Damit ist der Maschinenpark, die EDV und  

die komplette Laden- und Warenausstattung ebenso 

abgedeckt, wie die 9.400,- E Einstiegsgebühr, und 

dem schnellen Unternehmensstart steht nichts mehr 

im Wege.

Im laufenden Geschäftsjahr entfallen noch umsatz-

abhängige Franchise-Gebühren (7 % des Jahresum-

satzes / mind. 807,- € im Monat für 2016, danach eine 

jährliche Steigerung von 2,5 % bezogen auf die Min-

dest-Franchise-Gebühr) und überregionale Werbekos-

ten (0,5 % des Jahresumsatzes) gedeckelt bei 1.000,- 

€ pro Jahr.

Wichig für Ihre Entscheidung: 

Der Break-Even wird bei Rentas Franchise-Nehmern 

bereits im ersten Jahr erreicht.

Was kommt finanziell auf Sie zu? Das Team hinter Rentas
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Mietgeräte

Was kommt finanziell auf Sie zu? Das Team hinter Rentas

treut die angeschlossenen Franchise-Nehmer von 

einem überschaubaren Essener Büro aus.

Nur so lassen sich die relativ geringen Franchise-

Gebühren erklären.

Bei Fragen und Wünsche stehen Ihnen alle Mitarbeiter 

jederzeit gerne zur Verfügung und freuen sich auf Ih-

ren Anruf oder Ihre E-Mail.

Bei Rentas haben Sie es nicht mit unnahbaren

Managern zu tun. 

Alle Mitarbeiter begegnen Ihnen auf Augenhöhe und 

zeigen höchstes Engagement, wenn es um das Wohl 

„ihrer“ Franchise-Nehmer geht.

Wie auch die Menschen, die hinter Rentas ste-

hen, ist die gesamte Organisationsform sehr 

bodenständig und solide. Die Franchise-Zen-

trale benötigt keinen Glaspalast, sondern be-

Stefan Trippler
alleiniger Gesell-
schafter und
Geschäftsführer

Ist Ansprechpartner
bei allen Fragen rund
um die Service-Center,
besucht alle Franchise-
Nehmer regelmäßig
vor Ort.

Tel. 0201 / 615466-0

Bettina Grote
Organisation und Koor-
dination im Innendienst

Ansprechpartnerin, 
wenn es um Fragen 
rund um Organisation 
und Ablauf geht. 

Tel. 0201 / 615466-12

Bernd Grote
Einkauf und Marketing
im Innen- und
Außendienst

War früher selbst als 
Franchise-Nehmer
tätig, ist mit allen Fra-
gen rund um Maschinen, 
Technik und Laden-
ausstattung vertraut. 
Die Namensgleichheit 
mit Frau Grote ist rein 
zufällig.

Tel. 0201 / 615466-14

Christian Wittenberg
Sein Aufgabengebiet
umfasst u.a. die Neu-
einrichtung von Rentas 
Service-Centern, Stand-
ortbesuche zum Erfah-
rungsaustausch mit 
Franchise-Nehmern, alle 
Belange des Einkaufs, 
die Beschaffung von 
Artikeln sowie die Ver-
handlung der Lieferan-
tenkonditionen.

Tel. 0201 / 615466-13

stefan.trippler@rentas.de

bettina.grote@rentas.de

bernd.grote@rentas.de

christian.wittenberg@rentas.de



Rentas Mietgeräte GmbH
Wilhelm-Beckmann-Str. 6 • 45307 Essen
Telefon: 0201 / 615466-12
Telefax: 0201 / 615466-10
bewerbung@rentas.de • www.rentas-franchise.de

Weitere Details zum
Rentas Franchise-System unter
www.rentas.de/franchise oder
www.rentas-franchise.de

Mietgeräte

Mietgeräte

Herzlich willkommen unter Kollegen!

MITGL IED  IM

D E U T S C H E R 
F R A N C H I S E
VERBAND E.V.
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